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lch habe die letzten 7
Jahre super viele
unterschiedliche

Minishootings geplant
und durchgefuhrt und
mochte mit euch
einfach meine
Erfahrung teilen.

Ganz wichtig: Du musst
naturlich garnichts davon
umsetzen, aber seitdem ich
95 % der Tipps umsetze, hat
sich bei mir super Vviel
verandert. Meine Minis sind
innerhalb von weniger
Stunden oder Tage
ausgebucht und es st
rundum ein wunderschdnes
Erlebnis fur alle.

So und jetzt ganz viel Freude
beim Lesen und umsetzen.



1. AUSREICHEND ZEIT

Plane 30 Minuten extra ein, damit du genug Zeit hast in
Ruhe anzukommen, dich einmal komplett umzusehen und
bei Bedarf Mobel und Requisiten so zu verstellen,
wie du es dir wunscht und hinterher wieder aufzuraumen.

2. ANSPRECHENDE WERBUNG

Nutze unsere kostenlosen Loftfotos, um deine Werbung zu
perfektionieren. Die kannst du dir ganz einfach auf unserer
Webseite kostenlos herunterladen. Generell ist eine
ansprechende Story wirklich das Wichtigste. Ich benutze fur
die Gestaltung super gerne Canva.

3. HOL DIR HILFE

Nimm im besten Fall jemanden mit, der deine Kunden 10
Minuten vorher begruf3t, ein Getrank (Kaffee, Wasser und
Tee sind fur euch kostenlos) anbietet und dir bei allem hilft.
Das kann ein Familienmitglied sein, Freunde von dir oder
auch ein Kollege / eine Kollegin sein.

4. EIN ANDERER NAME

Uberlege dir einen tollen Namen. Das Wort Minishooting
kann (muss nicht, da ich es auch Jahre lang so genannt
habe und keine Probleme hatte) fUr manche billig wirken
oder sie denken lassen, dass sie durch die wenige Zeit eine
schlechtere Qualitat bekommen. Wie ware es mit
Loftspecial, Muttertagsaktion, Weihnachtsbilder etc.
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5. NUTZE STORYTELLING

Verkaufe nicht nur Bilder, sondern die Story dahinter.
Warum sollten deine Kunden ein Minishooting buchen?
Was bringt Ihnen das? Setze dich einfach selbst in die Lage.
Was wdurde dich catchen?

i Beispiele, die du auch gerne ilbbernehmen kannst:
= Paare:

Du hast keine Lust mehr auf den 100. Versuch, Selfies von
euch zu machen, wo du dir dann doch auf keinem gefallst
und dein Partner / deine Partnerin auch schon
nach 5 Bildern super genervt ist. Dann investiere doch lieber
in bleibende Erinnerungen.

Familie:

Du scrollst in deiner Handygalerie und entdeckst die Bilder
von den ersten Tagen nach der Geburt. ,War er / sie wirklich
mal so klein? Wo ist nur die Zeit hin?" und genau da hast du

vOllig recht. Die Zeit verfliegt so schnell und mit Kindern
noch schneller. Dabei ist doch jedes Alter und jeder Moment
so unendlich kostbar und sollte fur immer festgehalten
werden.

Portrait / Boudoir:
Du mochtest einzigartige und sinnliche Bilder fur deinen
Partner / deine Partnerin haben? STOPP! Nein!

Wenn wir ganz ehrlich sind, willst und brauchst du sie fur
dich. Um dich schdn, weiblich und sexy zu fuhlen, denn
genau das bist du und genau das zeige ich diram ........



6. DER RICHTIGE PREIS

Uberlege dir gut deinen Preis. Wie viele Shootings mochtest
du in welcher Zeit anbieten? Was mochtest du verdienen
bzw. Was ist das Mindeste, was du einnehmen mochtest?
Nimmst du ein Komplettpaket oder verkaufst du einzelne

Bilder?

7. UP-SELLING

Um mehr Geld und vor allem mehr Erinnerungen fur deine
Kunden zu schaffen, kannst du dir uberlegen Fotoprodukte
als Zusatzleistung zu empfehlen. Gerade bei besonderen
Anlassen, wie Valentinstag, Muttertag und Weihnachten
mochten alle die Bilder auch direkt verschenken und da
eignen sich Fotoprodukte perfekt. Ich bestelle immer alles
bei Nphoto.

8. WERBEBILDER

Nutze unterschiedliche Quellen zum bewerben deiner
Aktion. Wie du die Minishootings bewirbst, ist alleine dir
Uberlassen. Du kannst aber ruhig mehrere Plattformen

benutzen. Instagram, Facebook, E-Mails und auch
WhatsApp. Was auch immer gut ankommt, ist ein
Newsletter fur Shooting Aktionen, den deine Stammkunden
abonnieren kdnnen und so die ersten sind, die immer von
etwas erfahren. Es gibt viele kostenlose Tools, wie zum
Beispiel Brevo. Du kannst auch eine Unterseite auf deiner
Webseite dafur gestalten und direkt einen Buchungslink
mit einfugen. Ich benutze dafur Simplybooks. (alles keine
bezahlte Werbung).




9. NUTZE DIE ZEIT EFFEKTIV

Das Werko bietet so viele unterschiedliche Kulissen an.
Plane im Kopf schon vorher die einzelnen Sets, die du gerne
nutzen mochtest und uberlege dir einen Ablauf, der immer

gleich ist. Naturlich muss man individuell dann auf die
Kunden eingehen, aber der strukturiere Ablauf spart super

viel Zeit und auch Nerven :D

10. BESONDERE AKTIONEN

Erkundige dich im Voraus, ob es spezielle Aktionen bei uns
gibt, wie zu Weihnachten oder Muttertag und
dementsprechend besondere Sets, mit denen du zusatzlich
werben kannst

11. SHOOTING GUIDE

Schicke 2 Wochen vor dem Shooting einen Guide raus mit
allen Infos zum Shooting, Parkmoglichkeiten und Styling
Tipps. Je harmonischer die Bilder werden und je wohler sich
deine Kunden fuhlen, desto mehr Bilder werden sie auch
kaufen. Trau dich auch ruhig Farben vorzugeben. Besonders
gut ins Loft passen Erdtone und neutrale Farben. Gratis
Guide: Wenn du deinen Termin fest gebucht hast, melde
dich gerne bei uns und wir schicken dir einen kostenlosen
und komplett veranderbaren Shootingguide als Canva
Vorlage zu.

12. REGELMASSGIE AKTIONEN

Plane regelmafige Shootingaktionen zu festen Zeiten z.B in
jeder Jahreszeit eins. Besuche uns auch gerne ofter. Mit
unseren Treuepunkten, erhaltst du Rabatte, die du ab
einer gewissen Zahl in einen Wertgutschein
umwandeln kannst.

———



13. BLEIBE IN KONTAKT

Schreib deinen Kunden ein paar Tage vor dem Shooting
nochmal eine Nachricht oder schicke eine Sprachnachricht.
Fotos kann man einfach nicht mit einer normalen
Dienstleistung vergleichen, weil da so viele Emotionen drin
stecken. Je mehr du also die Kundenbindung aufbaust,
desto wohler werden sich am Ende alle fuhlen. Gerade auch

Personen mit Selbstzweifeln (so bin ich immer vor der
Kamera :D), kann man einfach die Angst nehmen, indem
man ein paar Tage vorher nochmal schreibt und die Angste
bewusst anspricht. Bei Boudoiraktionen kann das z.B. sein,
dass man sich
gerade unwohl fuhlt, weil man ausgerechnet dann
Wassereinlagerungen oder Pickel hat und bei
Familienshootings z.B. dass die Kinder gerade schlecht
drauf sind, unruhig schlafen etc. und dann bestimmt nicht
mitmachen. Generell sind bei Minishooting Aktionen fast
alle immer etwas angespannter, weil man naturlich schéne
Bilder haben will und die meisten konnen sich nicht
vorstellen, dass man das in kurzer Zeit wirklich schafft.

14. FOTOS MIT KINDERN

Da ich vor der Fotografie eine Ausbildung zur Erzieherin
gemacht habe, sprechen jetzt einfach mal beide Seiten aus
mir. Wenn du die Kinder direkt zu Beginn abholst, hilft das

so sehr. Knie dich auf Augenhohe, stell dich vor und frag

nach den Namen. Je besser du dich mit den Kindern

verstehst, desto mehr werden die Eltern dich mdgen. Ich
habe zusatzlich immer Spielzeuge da, die ich z.B. hinter die

Kamera halte und z.B. “Guck guck spiele”. Und ansonsten
hilft gaaanz viel bewegen. Kitzeln, hochschmeif3en, fangen
und vieles mehr. Was auch immer das Fotoshooting
erleichtert, ist eine zusatzliche Bezugsperson, wie z.B.
Oma, Opa, Tante, Onkel etc.



EXTRA TIPP

Buche das Loft ein paar Wochen vor deiner Minishooting
Aktion, um Bilder fur deine Werbung zu machen. So kannst
du ganz genau zeigen, was deine Kunden erwartet.

Ja ich weif3, dass ist nochmal eine Investition, aber ich habe
es jetzt auch schon wieder gemerkt. Ich habe eine
Shootingaktion mit Bildern nur vom Loft per Newsletter
rausgeschickt und auch schon einige Buchungen
reinbekomen, aber nachdem ich dann in meiner Story
zwel Tage spater Beispielbilder einer Familie und einer
Schwangeren in der Kulisse reingestellt habe, waren einfach
alle Termine innerhalb von einer Stunde weg.

Ich hoffe der ein oder andere Tipp hatdir was gebracht und
ich freue mich, wenn ich dich bald im Loft begruf3en darf. :)




